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Vertrauen in die Vermdgensverwaltung
Wenn sich Kunden durch ihre Anstren-
gung, Entschlossenheit sowie ihr Durch-
haltevermogen und ihren Weitblick ein
Vermogen erarbeitet haben, miissen sie
natirlich auch die Gewissheit haben, dass
die Private Banking Betreuer entsprechend
sorgsam damit umgehen. Und genau dies
beherzt das Expertenteam von Tobias
Brack. lhre geschiftspolitische Devise
lautet: , Ein kontinuierliches und gesundes
Vermogenswachstum steht vor riskanten
Gewinnmaximierungen!”

Optimiert fiir die Bediirfnisse des Kunden
Die erfahrenen Berater im Private Banking
Bereich der Raiffeisenbank nehmen sich
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ausreichend Zeit, die Wiinsche und Le-
benspline ihrer Kunden kennenzulernen.
Zu Beginn einer partnerschaftlichen Zu-
sammenarbeit erstellen sie eine prizise
Analyse der Vermégens- und Liquiditits-
situation, unter Einbeziehung der individu-
ellen Kundenwiinsche. Denn jeder einzelne
Kunde hat auch verschiedene Beweggriin-
de: Wie kann ich meinen eigenen Lebens-
standard und den meiner Familie erhalten?
Mit welchen Absicherungen oder Investiti-
onen erreiche ich mein Ziel am besten? Ist
mein Vermégen bzw. mein Liquiditats-
strom auch bei Eintreten verschiedener
Risikoszenarien abgesichert? Wer handelt
fir mich, wenn ich es nicht mehr kann?
Gibt es eine Strategie fiir den Erhalt meines

Private Banking ist in erster Linie
Vertrauenssache, basierend auf Verldss-
lichkeit, Geradlinigkeit und Bodenstan-
digkeit. Als regionale Genossenschafts-
bank orientiert sich die Raiffeisenbank
Kempten-Oberallgdu an diesen Werten
und bietet im Bereich Private Banking
starke Leistungen und kundenorientier-
te Losungen. Beleg dafiir ist das hohe
Kundenvertrauen, welches seit tiber
100 Jahren die Basis fiir den Erfolg

der Raiffeisenbank bildet.

bisher erworbenen Vermogens? Wie gebe
ich mein Kapital spiter einmal weiter?
Kommt eine Investition in Immobilien fiir
mich in Frage? Hierfuir bieten die Experten
tibrigens beim Kauf oder Verkauf auch
fundierte Wertermittlungen an.

Durch solch umfassende und personliche
Gespriche entstehen die wichtigen, indivi-
duellen ,Finanzfingerabdriicke” von Kun-
den. Auf dieser Basis konnen die Experten
letztendlich das Vermogen ihrer Kundschaft
optimal betreuen. Doch der Service von
Tobias Brack und seinem Team hort hier
nicht auf: Die Berater sehen sich als
langfristige Partner, die durch raumliche
Nihe und gute Kontaktpflege auch zu einem
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spéteren Zeitpunkt wissen, worauf ihre Kun-
den wert legen. Sie konnen auf veranderte
Lebenssituationen zeitnah mit einem neuen,
passgenauen Anlagekonzept reagieren.

Finanzplanung mit Fokus auf Lebensqualitat
Komplexe Kapitalmirkte erfordern heut-
zutage umfangreiches Fachwissen, stan-
dige Marktbeobachtungen und schnelle
Entscheidungen. Bei der Raiffeisenbank
Kempten-Oberallgau profitieren Kunden
von Experten, die sich zum einen aus-
reichend Zeit fiir diese hohen Anforde-
rungen nehmen und zum anderen als
Certified Financial Planner (CFP) das
erforderliche Know-how mitbringen so-
wie sich laufend weiterbilden.

Zudem haben die kompetenten ,Finanz-
coaches” aus dem Private Banking Bereich
nicht nur intern, sondern auch extern ein
Netzwerk von Experten — wie z.B. das der
genossenschaftlichen Finanz-Gruppe -
welches sie mit einbeziehen.

Teamstarke durch Disziplin & Fokussierung

Wie frither beim Leistungssport verlangen
sich die beiden sehr aktiven Kollegen
Tobias Brack und Tobias Eisert auch im
Beruf Disziplin ab, sie setzen auf die
perfekte Planung, das Training der Fahig-
keiten und die Fokussierung auf das Ziel.
Energiegeladen und fachlich breit aufge-
stellt ist jedoch das ganze Team: ,Vor allem
die offene Architektur unserer Produktpa-
lette unterstreicht meine tiefste Uberzeu-
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gung, dass ich Kunden langfristig in allen
finanziellen Angelegenheiten, in einem
vertrauensvollen Miteinander betreuen
kann®, betont Tobias Brack. ,Qualitét heif$t
far mich, sich technische Innovationen zu
Nutzen zu machen und dennoch in
traditioneller Form im Gesprich zu
bleiben. Ich bin der festen Uberzeugung,
dass man so gemeinsam die Weichen fiir
eine erfolgreiche personliche und finanzi-
elle Zukuntft stellen kann’, so Tobias Eisert.
»Sie haben viele Moglichkeiten, als moder-
ner Anleger Ihr Geld zu investieren. Ich als
Berater mochte Thnen helfen, ein fundier-
tes Gesamtkonzept zu erstellen, das genau
zu Threm Leben und Thren Plinen passt.
Datiir ist nicht nur die Vermogensstruktu-

Gonnen auch Sie lhrem
Vermogen eine ganzheitliche
Betrachtung.

Tobias Brack und sein Team freuen sich
darauf, Sie kennen zu lernen. Sehr gerne
besuchen Sie die Berater auch in lhren
eigenen vier Wanden zuhause! Verein-
baren Sie einfach ein unverbindliches
Beratungsgesprach.

rierung, sondern auch die Vorsorge-
planung ein wichtiger Bestandteil’, fiigt
Reiner Bauer hinzu. ,Ich freue mich, als
Assistentin im Private Banking Ansprech-
partnerin fiir simtliche Anliegen unserer
Kunden sein zu dirfen’, erginzt Monika
Huber mit einem sympathischen Lacheln.
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